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[image: 《执迷：新锐品牌创造之旅》门廊之光（Porchlight）营销和销售2020年度书籍。品牌是推动业务增长的引擎，企业越早融入品牌思维，就越有可能取得成功]
						管理经济
					
									
		
									《执迷：新锐品牌创造之旅》门廊之光（Porchlight）营销和销售2020年度书籍。品牌是推动业务增长的引擎，企业越早融入品牌思维，就越有可能取得成功
						

	
					
				  编辑推荐 1.专业化、成体系地践行了DTC的概念，并为客户取得了巨大的成功。本书中提到的Casper、allbirds、Prose等品牌都是曾创下纪录的互联网新锐品牌，在一个充斥着老牌大牌的成熟市场里，凭借互联网营销和品牌塑造突出重围，连续创造出多个在当时“叫好又叫座”的新品牌创举。 2.在资本层面尝试venture studio这种模式，将传统的品牌咨询服务资本化，通过入股的形式与...			
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[image: 《营销革命5.0》以人为本的技术 现代营销学之父新作，以“类人技术”赋能企业增长的“数智化营销”]
						管理经济
					
									
		
									《营销革命5.0》以人为本的技术 现代营销学之父新作，以“类人技术”赋能企业增长的“数智化营销”
						

	
					
				  内容简介 营销3.0揭示了营销从产品驱动型营销（1.0）到面向顾客型营销（2.0），再到人文精神营销（3.0）的转变，营销3.0标志着传统营销活动的顶点。 营销4.0关注的是以提升效率为核心的“数字化营销”，以强化顾客在每个消费触点的新体验。 营销 5.0 兼具了营销 3.0 人文精神和营销4.0 技术赋能，是更为高级的营销框架。它是应用“类人技术”在整个消费者体验过程中创造、传播、...			
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[image: 思想会·财富密码（全6册）金钱革命+营销的终结+敢于不同+成功说+富豪的心理+富人的逻辑]
						励志成功
					
									
		
									思想会·财富密码（全6册）金钱革命+营销的终结+敢于不同+成功说+富豪的心理+富人的逻辑
						

	
					
				  内容简介 《金钱革命：数字时代如何管理财富》 是一本易于理解、没有术语的指南，它打破了传统金融业的神话，旨在帮助人们在数字时代获得更多财富。人们在管理财富、清理债务、精明地使用现金以及从事最有利的交易方面，从来不缺少建议。而本书向人们展示了如何保有财富并使其增值。   《营销的终结：社交媒体与人工智能时代的品牌人性化》 本书革新了品牌、代理商和市场人员从事市场营销和推广的模...			
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[image: 2021-12 出圈儿：从被看见到拒绝不了 世界五百强企业数千位高管的案头书！带你看透“出圈儿”的本质，在后流量时代，找准定位，锁定目标受众，抓住人心，快速“出圈儿”！]
						管理经济
					
									
		
									2021-12 出圈儿：从被看见到拒绝不了 世界五百强企业数千位高管的案头书！带你看透“出圈儿”的本质，在后流量时代，找准定位，锁定目标受众，抓住人心，快速“出圈儿”！
						

	
					
				  编辑推荐 ★作者为世界知名的品牌专家，此书堪称业界内的经典之作，入选《纽约时报》《华盛顿邮报》《迈阿密先驱报》畅销书单，授权12国语言，百余万读者收益，更有世界500强企业数千位高管爱不释手！ ★宝马、劳力士、星巴克、微软等知名品牌的企业内训教材，思科公司全球上市计划总监卡琳·斯科特、联邦规划总裁乔·伯茨、畅销书《紫牛》作者赛斯·高汀、畅销书《追求卓越》作者汤姆·彼得斯等诚挚推荐本书...			
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[image: 2021-08 记住我，选择我，替我传 人人都需要的营销心理学 揭秘品牌疯传+大卖的底层逻辑 百度、中国银行等200+获奖案例实测有效]
						管理经济
					
									
		
									2021-08 记住我，选择我，替我传 人人都需要的营销心理学 揭秘品牌疯传+大卖的底层逻辑 百度、中国银行等200+获奖案例实测有效
						

	
					
				  编辑推荐 作者王宏伟获得包括中国广告长城奖、中国4A创意金印奖、IAI国际广告奖年度创意人、美国艾菲奖等国内外多个权威广告或营销奖项，同时还担任国内外各大奖项的评委。 本书基于心理学、信号学、脑科学、经济学等多个交叉学科理论，结合作者实践经历，总结出一套“超级信号法”，这套方法贯穿整本书，通过系统的内容安排，一步步实现“记住我” “选择我” “替我传”的营销目标。 作者曾为奔驰、宝马...			
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[image: 超级营销必修课（套装全8册）顾客为什么购买+我知道他想看什么+销售洗脑+如何让他买+没人买时如何卖+一切都与广告有关+大数据营销+哈佛最受欢迎的营销课]
						管理经济
					
									
		
									超级营销必修课（套装全8册）顾客为什么购买+我知道他想看什么+销售洗脑+如何让他买+没人买时如何卖+一切都与广告有关+大数据营销+哈佛最受欢迎的营销课
						

	
					
				  内容简介 《销售洗脑》教你洞察销售技巧，学到一种易学、能赚钱的系统方法，让你的销售业绩如火箭般飞升。零售大师哈里·弗里德曼将他本人证明行之有效的技巧与方法编辑成书，辅之以帮他成为受追捧的销售咨询师的真实、幽默的小故事。你不必经历无数次的试错，你可以聚焦于真正高效的方法。如今网络信息丰富，消费者获得了空前多的信息，市场竞争异常激烈，这一点尤其重要。   《我知道他想看什么：用...			
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[image: 2021-04 华为饱和攻击营销法 从跟随者到领导者，从B端成功跨越到C端，逆境之下突破8500亿元年销售额，持续多年高速增长，华为在营销上做对了什么？]
						管理经济
					
									
		
									2021-04 华为饱和攻击营销法 从跟随者到领导者，从B端成功跨越到C端，逆境之下突破8500亿元年销售额，持续多年高速增长，华为在营销上做对了什么？
						

	
					
				  编辑推荐 1. 解读“华为”营销，学习知名企业的优秀营销方法。华为是全球*的通信设备供应商，中国目前*杰出的民营公司，被视为中国科技企业的代表。公司的成功首先是销售的成功，华为营销的成功方法值得每个企业学习和借鉴，并运用到企业自己的销售当中去。 2. 内部视角，亲身经历，用专业的角度剖析华为的营销方法。作者在华为任职20多年，长期活跃在销售培训市场，积累了大量的行业、创作经验，在华为...			
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[image: 2021-02 我们为什么买买买：消费行为背后的心理学奥秘 如何才能买得开心，又不掉进商家的陷阱 如何才能不留痕迹地让消费者心甘情愿地买买买]
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									2021-02 我们为什么买买买：消费行为背后的心理学奥秘 如何才能买得开心，又不掉进商家的陷阱 如何才能不留痕迹地让消费者心甘情愿地买买买
						

	
					
				  编辑推荐 在热闹非凡的“双十一”和“6·18”，你买买买了吗？ 如果你是一名消费者， 你有没有沉浸在秒杀、凑单和满减的狂欢中？ 你是不是觉得：付定金的那一刻，感觉赚了整个世界；付尾款的时候，感觉整个世界都没了？ 你是不是觉得学数学太有用了，能够让你完美避开商家套路：15元定金三倍膨胀，津贴跨店满300减40，00:00前付款两件七折，买五赠一…… 你是不是一边高喊着“低碳生活”和“断...			
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[image: 2021-02 传神文案：文案写对 营销才能做对 文案人成长晋升必读之作，103个商业案例全面解读，4大标准揭秘文案背后的商业逻辑，1句顶万句的文案创作秘籍]
						管理经济
					
									
		
									2021-02 传神文案：文案写对 营销才能做对 文案人成长晋升必读之作，103个商业案例全面解读，4大标准揭秘文案背后的商业逻辑，1句顶万句的文案创作秘籍
						

	
					
				  编辑推荐 ★作者是该专业领域的佼佼者，该领域也是作者长期以来所研究的方向。 ★本书方法系统，案例翔实。值得推荐给热爱学习的营销人阅读。 ★本书作者“空手”，个人公众号200多篇原创文章，平均阅读量过万。 ★丁邦清、曹虎、陈绍团（团长）、丰信东、徐志斌、许晓辉、刘春雄、苗庆显、陈格雷、关健明等著名学者和企业高管联袂推荐！ ★文案不是遣词造句！文案无关乎华丽文采！文案不止于公众号推文和朋...			
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[image: 精准推送：新媒体时代的营销活动守则 日本70%的企业都是这套方法的坚定崇拜者]
						管理经济
					
									
		
									精准推送：新媒体时代的营销活动守则 日本70%的企业都是这套方法的坚定崇拜者
						

	
					
				  编辑推荐 ★经十多年沉淀，对提高广告点击率、增加客户浏览率、提高转化率、提高重复购买率、降低客单价具有显著效果！ ★YAZUYA、味之素、花王、日清食品、好侍食品、狮王……日本70%的企业都是这套方法的坚定崇拜者！ ★广告推送→销售信→购买页→促销品→交叉销售……逐项打磨你的营销方案和广告推送细节！ * 比起好看的模特，一张简单的商品图片更能获得顾客的回应。 * 通过广告宣传页面上的...			
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[image: 《从唐诗走进历史》一堂由专业学者讲述的简洁、易懂又干货十足的唐史课。 以诗为媒，简读唐史；感受历史的生动，看见唐朝的29个侧面。]
《从唐诗走进历史》一堂由专业学者讲述的简洁、易懂又干货十足的唐史课。 以诗为媒，简读唐史；感受历史的生动，看见唐朝的29个侧面。12/13
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[image: 《赚钱的逻辑：普通人的生财之道》一本适合普通人的理财指南！ 五种理财技能，助你慢慢变富！ 一个自我奋斗的基层人员， 实现财务自由的逻辑！]
《赚钱的逻辑：普通人的生财之道》一本适合普通人的理财指南！ 五种理财技能，助你慢慢变富！ 一个自我奋斗的基层人员， 实现财务自由的逻辑！01/15
	[image: ] 


[image: 《解密金正恩》分析金正恩在位七年的所有數據、揭露北韓最新戰略以外，同時刻畫了金正恩上任以後的權力版圖驟變及當今重要政治組織與人物，並且首度系統性地呈現出北韓海外勞工的狀況。台版]
《解密金正恩》分析金正恩在位七年的所有數據、揭露北韓最新戰略以外，同時刻畫了金正恩上任以後的權力版圖驟變及當今重要政治組織與人物，並且首度系統性地呈現出北韓海外勞工的狀況。台版12/17
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[image: 《认知破局》怎样突破能力、视野和人脉 全民商业导师张琦给大家的人生破局指南。结合作者从事企业培训18年对商业的思考，以及自己走红全网，打造爆款内容的心法与方法，首度结集出版。认知对了，事就成了！]
《认知破局》怎样突破能力、视野和人脉 全民商业导师张琦给大家的人生破局指南。结合作者从事企业培训18年对商业的思考，以及自己走红全网，打造爆款内容的心法与方法，首度结集出版。认知对了，事就成了！12/18
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[image: 《减掉内脏脂肪》一本书预防糖尿病、心脏病、高血压等糖脂病及并发症，告别身材臃肿、肚子大的苹果形身材。用“限糖 断食”，助你终结亚健康，克服肥胖、骨质疏松、动脉硬化等]
《减掉内脏脂肪》一本书预防糖尿病、心脏病、高血压等糖脂病及并发症，告别身材臃肿、肚子大的苹果形身材。用“限糖 断食”，助你终结亚健康，克服肥胖、骨质疏松、动脉硬化等01/09
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