

	
		
			
			
									
					注册

			
						
			 	
			 					登录
								

			

					


				
					试试手气


			

		

		
			
				
												
																						[image: ]							PDFKAN

							PDFKAN

																


				
					×

					MENU


					
																		
																		人文社科
	历史
	哲学宗教
	国学
	文化
	社会科学



	教育励志
	人际口才
	励志成功
	心灵修养
	教材教辅
	童书



	文艺生活
	亲子育儿
	传记
	医药保健
	小说
	文学
	旅游
	美食
	艺术设计
	运动健身
	风水占卜
	两性



	科技经管
	投资理财
	科普自然
	管理经济
	计算机/网络





					
				

				

			

		

	



	
	
		
			
			
		
			



	
	
		


		
		首页谈判文章 					
		
	
	
	
		

			
							
	
														
						[image: 《双赢谈判》用双赢思维解锁合作密码，成为战无不胜的谈判高手！掌握谈判艺术，让你的方案成为双方利益放大器！7大策略、9大谈判战术杀手锏，解决工作、生活的各种谈判难题，化解矛盾、建立信任、打造优势，开启高效共赢的人生新格局！]						管理经济
					
									
		
									《双赢谈判》用双赢思维解锁合作密码，成为战无不胜的谈判高手！掌握谈判艺术，让你的方案成为双方利益放大器！7大策略、9大谈判战术杀手锏，解决工作、生活的各种谈判难题，化解矛盾、建立信任、打造优势，开启高效共赢的人生新格局！
						

	
					
				  编辑推荐 【美国谈判大师大卫·戈德维奇倾力之作，颠覆传统谈判思路的双赢思维，带你走出认知误区！】 做一样的工作，工资待遇比别人低？买东西、买房、租房，价格总谈不下来？家人之间沟通不顺，矛盾得不到缓解？遇到这些问题，都是谈判出了差错！曾为数千高管开设讲座的美国商业导师大卫·戈德维奇在本书中以简明易懂的语言，结合丰富的案例和实用技巧，为你打开双赢谈判新思路，帮你从容应对各种谈判情境，解决...			

			
										
												
						2024-03-27 发表评论					
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						[image: 《谈判先要会提问》哥大法学院教授教你用调解思维看谈判 打破谈判僵局的10个关键问题 用10个问题讲清谈判中的常用战略和策略]						管理经济
					
									
		
									《谈判先要会提问》哥大法学院教授教你用调解思维看谈判 打破谈判僵局的10个关键问题 用10个问题讲清谈判中的常用战略和策略
						

	
					
				  编辑推荐 1. 哥大法学院教授的15年谈判心法，提供看待谈判的独特视角。用法律调解员的视角看谈判，首创“开放式提问”模型，采用边叙事边总结的方式，用10个问题讲清谈判中的常用战略和策略。 2. 案例源于数百次调解经验，适用大多数谈判场景，看完就能用上。从职场关系到个人抉择，从合作纠纷到人际沟通。作者为哥伦比亚大学法学院教授、培训超过80国外交官的联合国谈判专家。书中语言平实，没有阅读...			

			
										
												
						2023-05-28 发表评论					
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						[image: 《谈判的力量》掌控优势谈判，占据博弈主导权 讲透谈判博弈、谈判风格、谈判要害的实战红宝书，多方位引爆谈判力！20年商战经验、50000+个案精华汇总，实现以小博大、以少换多、出奇制胜、迅速成事！]						管理经济
					
									
		
									《谈判的力量》掌控优势谈判，占据博弈主导权 讲透谈判博弈、谈判风格、谈判要害的实战红宝书，多方位引爆谈判力！20年商战经验、50000+个案精华汇总，实现以小博大、以少换多、出奇制胜、迅速成事！
						

	
					
				  编辑推荐 【1】讲透谈判博弈、谈判风格、谈判要害的实战红宝书，多方位引爆谈判力 《谈判的力量》完整解析了人们该如何利用谈判特性、谈判者特点和谈判要素去赢得一场谈判。 它先从“5个what和1个how”入手，告诉人们如何搭建谈判的基本框架；再从性格解析入手，帮人们找到适合自己的谈判风格；*后再详解影响谈判局势的“人事时地物”五大要素，帮我们把握瞬息万变的谈判局势。 把握了以上要点，就能...			

			
										
												
						2023-01-09 发表评论					
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						[image: 《谈判：赢得优势的心理博弈》如何在博弈中赢得更多，掌控谈判主动权。鲁汶大学谈判课程权威读本，谈判心理+谈判策略+谈判技巧+谈判案例，全方位专业解读，谈判高手就是你！]						管理经济
					
									
		
									《谈判：赢得优势的心理博弈》如何在博弈中赢得更多，掌控谈判主动权。鲁汶大学谈判课程权威读本，谈判心理+谈判策略+谈判技巧+谈判案例，全方位专业解读，谈判高手就是你！
						

	
					
				  编辑推荐 1、华春莹说过：谈判磋商绝不是一方居高临下地提要求，而是双方相互尊重、平等相待、建设性地谈判和磋商，结果应该是互利双赢的。 2、寸步不让，除非交换！不要接受对方的首次报价！ 通过本书你将知道：谈判必须确定的四个要素是什么？如何进行首次出价？怎样才能卖个好价钱？定一个心理界限，如果对方给的价格溢出，那么很可能是个陷阱。如何走出囚徒困境？如何预判对手？如何克服偏见避开错误信息的...			

			
										
												
						2022-11-25 发表评论					
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						[image: 《你可以链接任何人》1000万粉丝信赖的人际沟通专家楠姐式老板作品！楠姐连续创业3次，每次创业成功，都离不开贵人的相助，离不开对人际关系的深度经营。本书教你洞察关系 高效沟通 从无到有获得资源]						人际口才
					
									
		
									《你可以链接任何人》1000万粉丝信赖的人际沟通专家楠姐式老板作品！楠姐连续创业3次，每次创业成功，都离不开贵人的相助，离不开对人际关系的深度经营。本书教你洞察关系 高效沟通 从无到有获得资源
						

	
					
				  编辑推荐 ★本书作者是头部KOL，快手和抖音双平台超过1000万粉丝关注和信赖，是粉丝心中的“霸气老板”“关系洞察专家”。 ★楠姐连续创业3次，每次创业成功，都离不开贵人的相助，离不开对人际关系的深度经营。本书是她十余年来不断试错、踩坑，直到如今小有成就的经验之谈，可以让你在人际关系场上如鱼得水，借势而起！ ★ 本书分享行走社会重要的关键技能： 挖掘人脉   经营关系     有效沟...			

			
										
												
						2022-11-19 发表评论					
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						[image: 《大客户销售谈判》获得利润的最快途径 大客户谈判的本质是实力的角逐，谈判前需要强化和改变力量对比，赢得谈判桌上主动权]						管理经济
					
									
		
									《大客户销售谈判》获得利润的最快途径 大客户谈判的本质是实力的角逐，谈判前需要强化和改变力量对比，赢得谈判桌上主动权
						

	
					
				  内容简介 大客户谈判的不同之处是：要先让客户尽可能认同你的价值，当客户有明显的购买欲望，你的产品是最佳候选了，才能进入谈判过程。谈判是签单前的最后一道工序，没有销售前期的铺垫以及价值的呈现，谈判将会及其困难。 因此大客户谈判的本质是实力的角逐，实力强的一方在谈判中更容易占据主动地位，是胜负的关键。 谈判前需要强化和改变力量对比，赢得谈判桌上主动权，而与实力相比，谈判技巧就是雕虫小技了...			

			
										
												
						2022-03-26 发表评论					
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						[image: 职场谈判经典书系（套装共3册）高难度谈判+哈佛经典谈判课+哈佛谈判心理学]						管理经济
					
									
		
									职场谈判经典书系（套装共3册）高难度谈判+哈佛经典谈判课+哈佛谈判心理学
						

	
					
				  内容简介 哈佛商学院的谈判经典课程。麦肯锡、世界银行指定的谈判培训方法。央视2台财经频道与樊登读书会联合推荐。哈佛大学谈判学教授福克斯代表作。《纽约时报》畅销书。5所欧美TOP名校推荐必读，帮你成为无往不胜的谈判高手。 你有没有本来打算与他人好好合作，但后来因为固执己见而使谈判僵持不下？ 你有没有在本打算说“不”的时候，还是说了“行”？ 你有没有在想要阐明观点或表明立场的时候，却闭嘴...			

			
										
												
						2021-07-16 发表评论					
							
				

	


					阅读全文
			


				
							
	
														
						[image: 内向谈判力 每个人的第一场谈判，都是面对自己 世界超五星级谈判专家为你补充缺失的谈判第一课]						人际口才
					
									
		
									内向谈判力 每个人的第一场谈判，都是面对自己 世界超五星级谈判专家为你补充缺失的谈判第一课
						

	
					
				  编辑推荐 ★超级畅销书《谈判力》作者全新力作,世界超五星级谈判专家为你补充缺失的谈判第一课 ★约翰·加尔布雷斯（三届美国总统顾问）、塞鲁斯·万斯（前美国国务卿）联合推荐，哈佛大学资深谈判专家关于谈判力的全新经典指南！ ★教你迅速搞定面对自我的第一场谈判，助你充分发掘内心蕴藏的勇气与谈判力量，并获得非同寻常的、威力十足的外部谈判力，助你从容赢得每一场沟通！ 内容简介 危机重重的政治第三...			

			
										
												
						2021-04-02 发表评论					
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						[image: 哈佛经典谈判术：如何在看似毫无希望的谈判中扭转乾坤创造价值 商学院广受欢迎的谈判课]						管理经济
					
									
		
									哈佛经典谈判术：如何在看似毫无希望的谈判中扭转乾坤创造价值 商学院广受欢迎的谈判课
						

	
					
				  内容简介 如何在谈判中创造价值？ 如何在看似毫无希望的谈判中扭转乾坤？ 怎样能在百战百胜的同时，还能维护自己的自尊，扩展自己的人脉，提高自己的声誉? 哈佛大学商学院教授迪帕克·马尔霍特拉与马克斯•巴泽曼所著的《哈佛经典谈判术》不仅能解决上述问题，还涵盖了谈判者在谈判时可能会遇到的所有主要情境：书中*部分，介绍了*基本的谈判策略，能够帮助你建立正确的谈判认知模式，并将其应用到各种谈判情...			

			
										
												
						2021-03-24 发表评论					
							
				

	


					阅读全文
			


				
							
	
														
						[image: 绝地谈判2：谈判专家马蒂亚斯·施汉纳，披露代价高昂的7个谈判错误]						管理经济
					
									
		
									绝地谈判2：谈判专家马蒂亚斯·施汉纳，披露代价高昂的7个谈判错误
						

	
					
				  编辑推荐 国际权威谈判机构施汉纳谈判学院创始人马蒂亚斯·施汉纳多年绝地谈判的经验凝练。 《绝地谈判2》延续《绝地谈判》的思路，也是一本不可多得的谈判指南，也是一个充满谈判技巧的工具箱。虽然不能保证你在阅读本书后的每一场谈判都会赢，但至少，你有了更多的谈判工具可以选择，不会让你被失败打倒，从此一蹶不振。 使用场景涵盖社会交际、人际沟通、职场表达和商务谈判。 湛庐文化出品。 内容简介 我...			
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		[image: 《从唐诗走进历史》一堂由专业学者讲述的简洁、易懂又干货十足的唐史课。 以诗为媒，简读唐史；感受历史的生动，看见唐朝的29个侧面。]《从唐诗走进历史》一堂由专业学者讲述的简洁、易懂又干货十足的唐史课。 以诗为媒，简读唐史；感受历史的生动，看见唐朝的29个侧面。12/13
	[image: 《投资者一生的机会》对于投资认知体系中很多关键问题的思考，不仅在投资理念和宏观趋势方面为读者提供了客观分析和解读，而且分享了投资交易策略、基本面分析方法、资产配置建议]《投资者一生的机会》对于投资认知体系中很多关键问题的思考，不仅在投资理念和宏观趋势方面为读者提供了客观分析和解读，而且分享了投资交易策略、基本面分析方法、资产配置建议12/12
	[image: 《赚钱的逻辑：普通人的生财之道》一本适合普通人的理财指南！ 五种理财技能，助你慢慢变富！ 一个自我奋斗的基层人员， 实现财务自由的逻辑！]《赚钱的逻辑：普通人的生财之道》一本适合普通人的理财指南！ 五种理财技能，助你慢慢变富！ 一个自我奋斗的基层人员， 实现财务自由的逻辑！01/15
	[image: 《解密金正恩》分析金正恩在位七年的所有數據、揭露北韓最新戰略以外，同時刻畫了金正恩上任以後的權力版圖驟變及當今重要政治組織與人物，並且首度系統性地呈現出北韓海外勞工的狀況。台版]《解密金正恩》分析金正恩在位七年的所有數據、揭露北韓最新戰略以外，同時刻畫了金正恩上任以後的權力版圖驟變及當今重要政治組織與人物，並且首度系統性地呈現出北韓海外勞工的狀況。台版12/17
	[image: 《认知破局》怎样突破能力、视野和人脉 全民商业导师张琦给大家的人生破局指南。结合作者从事企业培训18年对商业的思考，以及自己走红全网，打造爆款内容的心法与方法，首度结集出版。认知对了，事就成了！]《认知破局》怎样突破能力、视野和人脉 全民商业导师张琦给大家的人生破局指南。结合作者从事企业培训18年对商业的思考，以及自己走红全网，打造爆款内容的心法与方法，首度结集出版。认知对了，事就成了！12/18
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