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				  编辑推荐 1. 毫无保留公开一年半获取3500万用户、90分钟创造2.28亿元订单的营销奥秘。 2. 流量池思维不等于流量思维。流量池思维=流量的快速获取 流量的有效转化 流量的运营和再发掘。 3. 品牌、裂变、微信、事件营销、数字广告、直播、BD、落地页，八大途径破解流量困局、实现用户指数级增长、完成销售转化。 4. 创业黑马牛文文、虎嗅创始人李岷、广告门创始人劳博等诚意推荐 5....			
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									内容电商 电商专家互联网运营之道
						

	
					
				  编辑推荐 1套内容电商策划全流程：内容规划、内容制作、内容优化 3大内容电商运作模式：基于UGC、PGC及电商平台的运作模式 3种内容电商选品方式：内容细分、用户群体特征、借助评估模型 4大内容电商传播要素：故事、情绪、关联、价值 5步完整销售转化机制：营造场景、内容贴合、引发共鸣、暗示需求、提供购买渠道 9大行业典型内容电商模式：故宫博物院、暴走漫画、咪蒙、网易考拉等 内容简介 本...			
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									游戏化营销：用游戏化思维做营销 经典案例深度剖析 方法技巧详细解码 轻松晋级营销高手
						

	
					
				  编辑推荐 营销的本质就是挖掘消费者的深层需求，然后通过包装设计等手段对产品进行宣传、销售。人们每天都会接触到不同的新鲜事物，在这种日新月异的环境下，依靠传统的营销手段已经很难维持企业现有的市场份额，改变营销模式迫在眉睫。 用游戏化的思维做营销，可以让营销潜移默化地渗透到消费者的日常生活中，让消费者的消费行为由外部动机转化为内部动机，有助于企业树立良好的品牌形象，也有利于企业实现更多销...			
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									广告争夺战：互联网数据霸主与广告巨头的博弈
						

	
					
				  编辑推荐 推荐一：传统广告业是否会消失？互联网颠覆性影响之下，传媒行业发生了怎样的巨变？《纽约客》资深专栏作家和记者肯·奥莱塔新作，关注广告营销行业在互联网影响下经历的巨大变革，真实展现危机中的广告营销世界。 推荐二：在《广告争夺战》一书中，读者可以领略在危机中广告营销业重要人物的态度及风采，作者以人物的线索研究广告业的变革，通过曾任大型媒介传播机构竞立媒体（MediaCom）的首席...			
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									营销5.0：后互联网时代的企业战略营销模式
						

	
					
				  编辑推荐 本书是胡兴民博士数十年管理工作的深度总结，既有理论知识的提炼，又有实践战术的总结，值得企业高管、营销人员深入学习，对后互联网时代的企业发展具有重要的指引作用。《营销5.0》教会企业在当今时代灵活运用大数据、移动互联网、社交媒体等技术手段，全面构建起客户全生命周期管理框架。《营销5.0》为公司的营销策略提供了切实可行的实战方案，值得反复阅读！ 内容简介 这本书是胡兴民博士在国...			

			
										
												
						2020-05-19 发表评论					
							
				

	


					阅读全文
			


				
							
	
														
						[image: 销售技巧② ：以电话沟通促成销售之术 电话销售的秘诀是准备和方法，而不是伶俐的口才]						管理经济
					
									
		
									销售技巧② ：以电话沟通促成销售之术 电话销售的秘诀是准备和方法，而不是伶俐的口才
						

	
					
				  编辑推荐 1.商业技能实用指南，经典再版 本书来自一套关于销售和沟通技巧的经典老书，涉及业余人员的销售技巧、商业人士的演讲技巧、新手的沟通与谈判技巧，以及胆小者如何进行电话推销等，书中带有鲍勃•埃瑟林顿鲜明的个人风格，以一种轻松愉悦的方式给出高度实用的建议，有助于职场人士自我学习和提升商业技能。 2.销售大师经验荟萃，指导性强 鲍勃是一位非常成功的销售人员，其业务曾经遍布美国、日本、...			
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									营销心理战 掌握36种购买心理，直击客户内心
						

	
					
				  编辑推荐 成智营销创始人、阿里巴巴电商实战专家力作 继《超级吸金术》《从定位到传播》之后的营销系列第三部，聚焦客户心理 洞察客户心理/透析购买本质/把握营销命脉 1个运营体系/6个心理阶段/36种购买心理/197个实战案例 内容简介 美国销售大师甘道夫曾提出，销售是98％的了解人性 2％的产品知识。在销售领域，有一个非常重要的底层逻辑，也是核心本质——洞察用户心理。 本书将用户的购买...			
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									新引爆点：抖音运营从0到1实战指南
						

	
					
				  编辑推荐 关于社交流量，“两微一抖”是今年绕不开的一个词。在新的流量洼地，掌握了抖音内容、用户及数据的运营，无论是流量的获取还是效果转化都可能会带来惊喜。这本新书提供了这方面较为完整的答案。 ——杨飞（畅销书《流量池》作者、luckin coffee CMO）   每一次技术浪潮都预示着流量平台的新老交替，资本也会随之迁徙。想要长期保持“弄潮儿”的姿态，必须要有居安思危的敏...			
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									超级符号原理 专门整大创意的方法
						

	
					
				  编辑推荐 ◆ 专整大创意，就这两兄弟！本书作者华杉、华楠被媒体称为“中国商界*有创意的一对兄弟”，华氏兄弟于2002年创立的华与华，是中国知名的战略营销创意咨询公司，2006年兄弟俩又创办了读客文化，也成为中国民营出版领域领军企业。 ◆ 在17年的商业实战中，华氏兄弟原创了一套传奇营销方法——超级符号方法论，作为中国本土成体系的营销思想，英文版著作已输出美国、英国、新加坡等国家。 ◆...			
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									超级话题：打造属于你的刷屏级营销事件
						

	
					
				  编辑推荐 众多经典营销案例的成功秘诀：6P方法论——定位、关联、趣味、传播、参与、转化。掌握6P方法论，打造属于你的刷屏级营销事件！李叫兽、吴声、林少、杨飞、赵圆圆、俞朝翎、唐文、潘越飞等30余位大咖联袂推荐! 内容简介 在当今信息碎片化甚至粉末化的时代，十个营销人，九个说营销越来越难做了。产品的同质化、营销要求的个性化、市场的价格竞争、线上流量的高成本、大众对传播的不信任、品牌忠诚...			
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